
Inżynier / Inżynierka ds.
sprzedaży
 

Lokalizacja: Wrocław Job-ID: 8891

Zakres zadań:
Analiza materiałów przetargowych oraz specyfikacji
technicznej,
 
Opracowywanie kalkulacji cenowych i przygotowywanie
ofert,
 
Przygotowywanie zapytań i zbieranie ofert od
podwykonawców,
 
Udział w zdobywaniu nowych klientów i projektów,
 
Współpraca z zespołami realizacyjnymi i opieka nad
Klientami w trakcie realizacji,
 
Budowanie długofalowych relacji z obecnymi i nowymi
Klientami,
 
Współpraca z innymi działami w firmie,
 
Prowadzenie negocjacji handlowych.
 

Oferujemy:

Umowę o pracę na pełny etat;
 
Pakiet służbowy (samochód, telefon, komputer);
 
Pracę w stabilnej firmie z przyjazną atmosferą pracy;
 
Dużą różnorodność zadań oraz realne możliwości rozwoju;
 
Atrakcyjne wynagrodzenie wraz z systemem premiowym;
 
Prywatną opiekę medyczną i ubezpieczenie zdrowotne;
 
Dodatkowe świadczenia socjalne.
 

Nasze wymagania:
Ukończone studia wyższe na kierunku budownictwo;
 
Doświadczenie w pracy w budownictwie przemysłowym
minimum 3 lata,
 
Samodzielność w działaniu,
 
Wysoki poziom kultury osobistej,
 
Umiejętność analizy dokumentacji technicznej,
 
Znajomość języka angielskiego lub niemieckiego w stopniu
komunikatywnym,
 
Prawo jazdy kat. B,
 
Ambicja i wytrwałość w dążeniu do realizacji celów,
komunikatywność.
 

O GOLDBECK

GOLDBECK buduje nowoczesne nieruchomości w Polsce i Europie. Są to hale logistyczne i
przemysłowe, budynki biurowe i szkolne, parkingi wielopoziomowe oraz budynki
mieszkalne. Prefabrykujemy elementy budynków oraz oferujemy naszym klientom różne
usługi - nawet po zakończeniu budowy. Działamy kompleksowo.Jesteśmy stabilnym
pracodawcą, a naszym fundamentem pracy jest rozwój pracowników. Poznaj nas bliżej i
kształtuj przyszłość branży budowlanej razem z nami: https://www.goldbeck.pl/kariera/.

Kontakt

Jeśli tak, zapraszamy do
aplikowania.

GOLDBECK CEE North sp. z.o.o.
Oddział Wrocław
Ul. Irysowa 1
Bielany Wrocławskie

Tel. +48 61 834 29 00
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